
Der BüchergutscheinDer Büchergutschein

Neuerungen im Vergleich zum Bücherscheck:

 Gutscheindesign und -format

 Kostenloses Verkaufsdisplay inkl. Gutscheine

 Online-Gutschein-Variante für mehr Reichweite

 Automatische Abrechnung – der Postversand an MVB entfällt

Für mehr Sichtbarkeit + Umsatz für Ihren eigenen Gutschein und den 
Büchergutschein!
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Display für den Gutscheinverkauf
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Display für den Gutscheinverkauf       Display für den Gutscheinverkauf       
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Der Büchergutschein im neuen LayoutDer Büchergutschein im neuen Layout
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Büchergutschein: Aktivierung & Abrechnung Büchergutschein: Aktivierung & Abrechnung 

Aktivierungsprozess: Verkauf des Büchergutscheins über Ihren Web-Browser und Website „webPOS“

Abrechnungsprozess: Monatliche Belastung der verkauften Büchergutscheine abzgl. 16% Vertriebsprovision

Die Position ist Bestandteil der gewohnten monatlichen Bücherscheck-Abrechnung
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webPOS Website zur Aktivierung 
(Verkauf des Büchergutscheins)



Büchergutschein: Prüfung, Einlösung & Abrechnung Büchergutschein: Prüfung, Einlösung & Abrechnung 

Einlöseprozess: Annahme und Entwertung des Büchergutscheins über Ihren Web-Browser und 
Website „webPOS“

Abrechnungsprozess: Angenommene und entwertete Gutscheine werden automatisch an MVB gemeldet und 
monatlich erstattet (82%) – OHNE Versand an MVB 

Die Position ist Bestandteil der gewohnten monatlichen Bücherscheck-Abrechnung66

webPOS Website zur Einlösung 
(Annahme des Büchergutscheins)



Ihre Vorteile mit dem neuen BüchergutscheinIhre Vorteile mit dem neuen Büchergutschein

Leistungsumfang

 Kostenloses Gutschein-Display mit Karten und laufender Nachbestückung
 webPOS Zugang für Verkauf, Annahme und Abrechnungskontrolle (Postversand entfällt)
 Direkte Ansprechpartner von MVB und epay

Ertragspotenzial

 Steigerung Ihrer Gutscheinumsätze
 Kostenloser Mehrumsatz mit Ihren eigenen Gutscheinen durch das Display
 Hohe Vertriebsprovision beim Verkauf des Büchergutscheins für Ihre Buchhandlung

Darum sind Gutscheine so smart

 Empfehlungsmarketing: Gutscheine helfen Kunden (Beschenkte) zu gewinnen
 Auswahlerleichterung: Gutscheine erfüllen immer die Wünsche des Beschenkten
 Leverage Effekt: Umsatzwachstum durch Impulskäufe bei optimaler Platzierung

Gutscheine sind seit Jahren das beliebteste Geschenk in allen 
Altersgruppen - nutzen sie diesen Trend für Ihre Buchhandlung77



Wachstum durch GutscheineWachstum durch Gutscheine
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KontaktKontakt

Karolin Weide
Leiterin Produktbereich Bücherscheck
MVB GmbH
Tel.: +49 69-1306-383
k.weide@mvb-online.de


